
Ana Jmnez
D O S S I E R  D E  P R E N S A



¿ Q U I É N  E S  
A N A  J I M É N E Z ?

Ana  J iménez  e s  Pub l i c i s t a  

e xpe r t a  en  Ma r ca  Pe r s ona l  y  

a yuda  a  emp rendedo r e s  a  pone r  

en  marcha  s u  negoc i o  d i g i t a l  
imp l emen t ando  acc i one s  de  

Ma rke t i ng  D ig i t a l  que  gene r en  

+V i s i b i l i d ad ,  + T r á f i c o ,  +Con f i an z a  

y ,  po r  l o  t an t o ,  +VENTAS .  

C r eó  s u  negoc i o  como  marca  

pe r s ona l  en  20 1 4  y  y a  ha  a yudado  

a  más  de  250  emp rendedo r e s  a  

c r e a r  s u s  negoc i o s  d i g i t a l e s  

ab r i endo  a s í  l a  pue r t a  hac i a  una  

ca r r e r a  p ro f e s i ona l  de  é x i t o .



¿ Q U É  
N E C E S I D A D  

R E S U E L V E  A N A  
Y  C Ó M O  L O  

H A C E ?

Cuando las personas piensan en emprender , imaginan un camino largo y solitario lleno de 

obstáculos y en la mayoría de los casos caminan sin rumbo fijo por esta aventura. Ana conoce bien 

esa sensación , ella misma la sintió y se la encuentra en más del 90% de los 250 emprendedores a 

los que ha ayudado a materializar sus proyectos. 

Conoce bien los pasos , por eso después de decenas de proyectos lo tiene claro : Montar un negocio 

en 4 semanas es posible . Emprender bien , con foco, con estrategia , priorizando. En un mes se 

puede trabajar en lo que a uno le apasiona. Ya no hay excusas. Se acabó el miedo a emprender. 

CONSEGU IR  I NDEPENDENC IA  Y  

L IBERTAD  F INANC IERA  ES  

POS IBLE .



¿A QUIÉN 
AYUDA ANA?

A N A  J I M É N E Z  A Y U D A  A  M U J E R E S  
E M P R E N D E D O R A S  A  C O N V E R T I R  E N  R E A L I D A D  E L  
N E G O C I O  D E  S U S  S U E Ñ O S .   
CREAR  UN  NEGOC IO  D IG I TAL  ESTÁ  AL  ALCANCE  DE  CUALQU IERA ,  NO  ES  NECESAR IA  

UNA  GRAN  I NVERS IÓN  Y  EN  MUY  POCO  T IEMPO  PUEDES  TENER  TU  PROYECTO  EN  

MARCHA ” ,  ACLARA  ANA  J IMÉNEZ .

Ana acompaña en el proceso a desempleadas , madres de familia que necesitan conciliar o jubiladas que 

quieren seguir creciendo en su vida profesional . 

De cara a la sociedad : Mujeres con muy buenas ideas pero no se atreven a emprender 

Es caro
Se sienten solas
No saben por dónde empezar
Mamás que necesitan conciliar. Emprender para conciliar su vida familiar con su profesión/pasión 

Mujeres en situación de desempleo. Emprender por necesidad 

Mujeres que quieren desarrollarse profesionalmente . Emprender por pasión 

Ayudas a mujeres
Nuevas oportunidades 



E L  C O N T E X T O  E N  E L  
Q U E  S E  M U E V E  A N A  
J I M É N E Z

Mon t a r  un  negoc i o  e s  e l  cam ino  más  co r t o  pa r a  s a l i r  

de  l a  co l a  de l  pa r o  o  me jo r a r  una  s i t u a c i ón  l a bo r a l  
de s f a v o r ab l e .  

L a s  mu je r e s  emp rendedo r a s  t oda v í a  s on  mino r í a  en  

E spaña ,  de  hecho ,  s egún  r e c i en t e s  e s t ud i o s  como  e l  
ú l t imo  i n f o rme  E l  I n f o rme  Mund i a l  GEM  (G loba l  
En t r ep r eneu r sh i p  Mon i t o r )  20 1 6 ,  e l  po r c en t a j e  de  

mu je r e s  emp rendedo r a s  s upone  un  3 5%  de l  t o t a l  de  

emp rendedo r e s ,  más  de  650 .000 .  

L a  r e a l i d ad  e s  que  e s t a s  mu je r e s  r e c i b en  poca s  

a yuda s  púb l i c a s ,  po r  e so ,  i n i c i a t i v a s  como  l a  de  Ana  

J iménez  s uponen  un  g r an  v a l o r  y  apo yo  po rque  

apo r t an  l a  i n f o rmac i ón ,  he r r am i en t a s  y  e l  
acompañam ien t o  nece s a r i o s  pa r a  monta r  un  negoc i o  

v i ab l e .  



T E M Á T I C A S
EN  LAS  QUE  ANA  J IMÉNEZ  PUEDE  APORTAR  

CONTEN IDOS . .

EMPRENDIMIENTO
BECARIOS
REINVENCIÓN LABORAL
MARCA PERSONAL COMO ACTIVO PROFESIONAL.

EMPLEO

EMPODERAMIENTO DE LA MUJER
INTEGRACIÓN DE LA MUJER

SOC IAL

EMPRENDER NEGOCIOS DIGITALES CON ÉXITO
RENTABILIZAR ESTRATEGIAS EN INTERNET
MARKETING DIGITAL
DISEÑO WEB

I NTERNET



WEB S  CON  E S T I L O  

C o n v i e r t e  t u s  v i s i t a s  e n  

C l i e n t e s  R E A L E S  c o n  

u n a  we b  e s t r a t é g i c a  y  

b o n i t a .

MAR C A S  QU E  E N AMORAN  

 

E n am o r a  a  t u s  c l i e n t e s  

c o n  u n a  i m a g e n  d e  ma r c a  

q u e  t r a n sm i t a  l a  

v e r d a d e r a  p e r s o n a l i d a d  

d e  t u  em p r e s a .

MEN T O R Í A  E S T R A T É G I C A  

 

A p r e n d e  a  ma n e j a r  t u  

n e g o c i o  d i g i t a l  y  

a um e n t a  t u s  i n g r e s o s  

c o n  e s t r a t e g i a s  d e  

M a r k e t i n g  D i g i t a l .

M A R C A  P E R S O N A L   A L  

T O P  

C o n v i é r t e t e   e n  

C e l e b r i t y  d i g i t a l  

p o s i c i o n á n d o t e  c o m o  

e x p e r t o  e n  t u  s e c t o r .



S U  L I B R O :  
" C Ó M O  D A R  

G L A M O U R  A  T U  
M A R C A  

P E R S O N A L "

“Cómo dar Glamour a tu Marca Personal”, aporta las claves para la creación de negocios 

digitales unipersonales desde el punto de vista de la estética y el diseño como valor diferencial . 
Con la marca personal como punto fuerte para destacar , diferenciarse y posicionarse en un 

mercado saturado en el que lo que cuenta es moverse y mostrarse de forma estratégica. 

Su libro aporta consejos , trucos , plantillas y soluciones a personas dispuestas a iniciar su 

negocio, que tienen pocos recursos o carecen de las habilidades o formación técnica necesaria 

para sacarlo adelante . 

BESTSELLER AMAZON 

#1 ECONOMÍA Y EMPRESA (ESPAÑA) 

#2 WOMAN IN BUSINESS (MUNDIAL) 



FUNDADORA DEL 
CLUB EMPRENDIVAS

Emprende r  en  s o l i t a r i o  e s  comp l i c ado .  Son  t an t o s  e l emen to s  l o s  que  t enemos  que  

t ene r  en  cuen t a  que  a  v e ce s  s e  p i e r de  f o co  y  no  s abemos  po r  dónde  empeza r  n i  qué  

pa so s  s egu i r .  

Ana  Jmnez ,  conoce  b i en  e s a  s i t u a c i ón ,  po r  e s e  mot i v o  ha  c r e ado  e s t e  c l ub  como  un  

pun to  de  encuen t r o ,  un  s i t i o  pa r a  c r e a r  s i n e r g i a s  en t r e  mu je r e s  emp rendedo r a s  

a yuda r s e  l a s  una s  a  l a s  o t r a s  y  empode r a r s e .  Un  l u g a r  a l  que  acud i r  pa r a  v o l c a r  t u s  

miedo s ,  r ompe r  ba r r e r a s ,  r e coge r  i n sp i r a c i ón ,  r e a l i z a r  encuen t r o s ,  f o rmac i ón ,  f o r o  

pa r a  i n t e r c amb i a r  e xpe r i enc i a s ,  s uge r enc i a s ,  duda s ,  e t c .  

Compa r t i r .  gene r a r  c l ima  de  co l abo r a c i ón .  

Acompañam ien t o .  

Re fug i o  pa r a    

Ace r t a r  en  l a s  dec i s i one s  a  t oma r  

Bene f i c i o  s o c i a l ,  camb i a r  l a  men ta l i d ad  

p ro f e s i ona l  y  emp re s a r i a l .  
I n t e r a c c i ón .  

S i ne r g i a s .  I n c en t i v a r  r e l a c i one s  

p ro f e s i ona l e s  

Ne two r k i ng  



PRESS CLIPPING



DATOS  DE  CONTACTO

ANA  J IMÉNEZ  

Te l :  6 1 78400 16  

Ema i l :  ho l a@ana jmnez . com  

www .ana jmnez . com  


